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Vzdélavaci oblast: Odborné vzdélavani, technika aranzovani

Obor vzdélavani: Aranzér

Tematicky okruh: Zasady aranzovani rtiznych druhti zbozi

Téma: Mnozstvi zbozi ve vykladni skFini

Metodicky list/anotace: Prezentace — pojem mnozstvi, charakteristika
zbozi, problémové ukoly; priklady - foto VS




Do VS nepatri vsechno zbozi, provadime I.
jeho vyber.

Mnozstvi zbozi je ovlivneno:

- Jeho charakterem

- typem obchodu — market, specialka, retezec

- umisténim obchodu — v OC, paséazi, na P€Si ZOne,
na okrajl mesta ...

- prubeéhem sezony (pocatek, prubeh, konec)

= 7b. denni potreby - kupovano bez ohledu na nabizeni,
potrebujeme ho kazdy den
- zpravidla ve VS nevystavujeme, jen ve
specialkach prodejnach — pecivo

- nékdy propagujeme nové druhy zb. nebo
specialni baleni, novy obal



- nekupovano denne, ale Casto potrebujeme - Caj, dzem,
sirup, ocet, kava, mydlo

- vystavujeme ve skupinach jako doplnék k hlavnim
skupinam zbozi

- kupovano obcCas, vyberove, dle finanCni moznosti
spotrebitele

- nutno propagovat stale, jinak by spotreba klesala
- lepSi syry, kava, parfemy, kabelky, kozené zbozi

- vytvarime zajimavou aktualni nabidku, je ovlivnena
sezonou, modnosti



- promlouva k zakaznikovi znackou, jakosti, vzhledem
- nakupovano vetsinou ve spec., luxusnich prodejnach

- vyzaduje zvlastni nabidku a perfektni aranzma, nenabizi
se masove

- shaha prodat, zbavit se zasob

- ruzné zpusoby nabizeni — srovnani ceny, barevné texty,
poutacCe, nabidka 3 za 2 atd.

? JAK VYRESIME VS S EXKLUZIVNIM ZBOZIiM ?






Do VS patri jen bezvadneé zbozi,
poutace, dekorace, cenovky,
aranzérské pomucky, technické
vybaveni



Jak je v tomto
pripade
vyjadrena
sleva?
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